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Gampern 

 

 

Du möchtest neueste Entwicklungen direkt beim Kunden in greifbare Lösungen verwandeln? Dann bist du 

bei uns genau richtig! 

STIWA Manufacturing ist Teil der STIWA Group und verwandelt innovative Produktideen in marktfähige 
Serienprodukte – von der Entwicklung bis zur Großserie. Mit innovativen Fertigungstechnologien und 
ganzheitlichem Qualitätsmanagement schaffen wir die Basis für eine kostenoptimierte Umsetzung. Durch 
hochautomatisierte und software-vernetzte Produktion garantieren wir höchste Qualität und maximale Flexibilität. 
Gestalte mit uns die Industrie der Zukunft und bewirb dich jetzt als Business Development & Sales Manager! 
 

Deine Aufgaben 

• Eigenständige Betreuung von Bestandskunden und Ausbau der Geschäftsbeziehung.  

• Akquise von Neukunden sowie Verkauf unserer Produkte u. Dienstleistungen aus den Bereichen 

Zerspanung, Werkzeugbau, Additive Manufacturing,…  

• Entwicklung neuer Kunden (Marktsegmente) für Klein und Großserien in Zusammenarbeit mit dem 

Headquarter in Österreich und relevanten Produktionsstandorten 

• Mitgestaltung der Strategischen Ausrichtung je Marktsegment 

• Definition und Steuerung der strategischen- und operativen Vertriebs- und Marketingaktivitäten 

• Umsetzen des Angebots- und Vertragswesens 

 

Dein Profil 

• Abgeschlossene technische oder betriebswirtschaftliche Ausbildung, (FH, UNI,…) 

• Mehrjährige einschlägige Berufserfahrung notwendig (Business Development, Vertrieb,…) 

• Unternehmerische Denkweise mit einem hohen Ausmaß an Eigeninitiative und Umsetzungsstärke  

• Ausgeprägte Kommunikations- und Teamfähigkeit 

• Verantwortungsbereitschaft, Zuverlässigkeit, Belastbarkeit und Entscheidungsfreudigkeit 

• Gutes Deutsch und Englisch in Wort und Schrift 

 

Unser Angebot 

• Eine herausfordernde und verantwortungsvolle Position in einem High-Tech-Unternehmen mit 

internationalem Background 

• Kollektivvertrag der Metallindustrie, flexible Arbeitszeiten, zahlreiche Sozialleistungen eines 

Familienunternehmens (Mitarbeiterevents, Fahrtkostenzuschuss, Mitarbeiterrabatte, 

Weiterbildungsangebote, etc.) 

• Ein Jahresbruttogehalt ab € 60.962,- mit der Bereitschaft zur Überzahlung  

je nach konkreter Berufserfahrung und Qualifikation 

Business Development & Sales 
Manager (m/w/d) mit Vertriebsfokus 

 


